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DOSSIER DE CANDIDATURE - CONSTRUIRE
Project Factory - ProF5 - 12 mois
NOTICE UTILISATEUR - À LIRE AVANT DE COMMENCER

	À retenir : Ce dossier doit permettre au comité de comprendre ce qui est déjà démontré, ce qui reste à tester et ce que Project Factory permettra concrètement de réaliser. Privilégiez des réponses factuelles, concises et étayées.



Comment remplir le dossier ?
Lisez le règlement de l’appel à projets ainsi que les modes d’emploi du prévisionnel financier et du rétroplanning du projet avant de commencer.
Répondez directement dans les espaces prévus et respectez les éventuelles limites de longueur.
Distinguez clairement les éléments déjà acquis (résultats, tests, entretiens, POC, clients, partenaires) des hypothèses ou intentions.
Lorsque vous avancez un chiffre de marché ou une donnée externe, indiquez la source et l’année.
Reliez les dépenses demandées à une étape, un livrable ou un test précis du projet.
N’intégrez pas d’informations confidentielles dans le résumé non confidentiel.
Le dossier doit être compréhensible par un jury qui n’est pas nécessairement spécialiste de votre domaine.
Ce que le jury cherche à comprendre
le problème ou besoin auquel vous répondez et pour qui ;
la pertinence et le caractère différenciant de votre solution ;
le niveau de maturité réel du projet ;
la capacité de l’équipe à exécuter le plan proposé ;
la connaissance du marché, des utilisateurs et des alternatives ;
la faisabilité des étapes proposées pendant le programme ;
la cohérence du budget et l’effet concret attendu du financement ;
les besoins d’accompagnement et l’implication de l’équipe.
Avant le dépôt
Vérifiez que toutes les pièces sont jointes et que les informations du dossier sont cohérentes entre elles, notamment avec le rétroplanning du projet et le prévisionnel financier. L’équipe Project Factory peut répondre aux questions de procédure, conseiller et orienter, mais ne rédige pas le dossier ou le pitch à la place des candidats.
À savoir sur le financement Construire
Le soutien Construire prend la forme d’une avance sans intérêts et sans garantie. Son remboursement est conditionné à l’atteinte des critères de développement économique prévus dans la convention de collaboration signée avec le bénéficiaire. Ce mécanisme contribue, en cas de réussite, à pérenniser Project Factory et à soutenir les prochaines promotions.
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PRÉSENTATION 
Porteur.se.s du projet
Identifiez le porteur principal ainsi que les éventuels co-porteurs souhaitant bénéficier de l’accompagnement Project Factory. Pour chacun, précisez le statut permettant de vérifier son éligibilité au dispositif. Seules les personnes répondant aux critères d’éligibilité peuvent bénéficier des prestations de coaching financées par Project Factory.
	Porteur.se.s principal.e.s

	NOM :
	

	Prénom :
	

	Téléphone :
	

	Email :
	

	Profil LinkedIn :
	

	Situation actuelle :
	

	Situation durant l’accompagnement :
	

	Formations, diplômes, établissement (et laboratoire pour les doctorants), préciser les années :
	

	Rôle dans le projet :
	

	Compétences clés
	

	Temps / disponibilité estimée pour le projet :
	



Ajoutez un tableau pour chaque membre clé. 
Complémentarité et organisation de l’équipe
Expliquez brièvement comment l’équipe fonctionne collectivement : complémentarité des compétences, répartition des décisions et responsabilités, et compétences qui restent à mobiliser.
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________

Fiche d’identité du projet
	Nom du projet :
	

	Acronyme :
	

	Secteur d’activité :
	

	Technologie ou domaine principal :
	

	Stade actuel (idée, POC, prototype, MVP, premiers utilisateurs/ clients…) :
	



 L’entreprise
☐Est déjà créée	☐Est en cours de création	☐Envisage la création 
	Date d’immatriculation
	

	Implantation 
	

	Statut juridique et répartition du capital
	



 Résumé non confidentiel du projet 
2 000 caractères maximum. Présentez en langage accessible : le problème, la solution, les utilisateurs/clients visés, le niveau de maturité actuel et l’objectif à atteindre grâce à Project Factory. Ce texte doit pouvoir être partagé sans information confidentielle.
Votre résumé
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________




DESCRIPTION DU PROJET
 Décrire le projet à l’aide des éléments suivants 
(2 pages maximum)
· [bookmark: Signet15]Présentation du projet : origine, problème ou besoin identifié, solution proposée (produit, service ou procédé), positionnement actuel et caractère innovant.
· État d'avancement : résultats déjà obtenus, tests réalisés, POC ou prototype existant, et étapes restant à franchir pour créer l'entreprise ou développer son activité.
· Objectifs du programme : principales hypothèses à valider pendant les 12 mois, actions envisagées pour les tester et 2 à 4 résultats ou livrables concrets attendus.
· Périmètre du projet soutenu : préciser, si nécessaire, ce qui relève spécifiquement de Project Factory au sein d'un projet plus large, ainsi que les éventuels travaux de recherche ou laboratoires impliqués.
· Faisabilité du projet : identifier les principales démarches, ressources externes et conditions nécessaires à sa réalisation (prestataires, partenaires, accès à des équipements, autorisations…), ainsi que les principaux risques ou dépendances à anticiper.
· Apport de Project Factory : expliquer en quoi le financement et l'accompagnement contribueront à faire progresser le projet.


 De quelle manière le projet est-il lié à l’Université Paris Cité ?
(Laboratoire, projet de recherche, FabLab, plateformes technologiques…)



[bookmark: Signet18][bookmark: Signet20] Marché visé 
(1 pages maximum)
· Identifier le marché, sa taille, son attractivité
· Préciser la ou les cibles
· Présenter un état de la concurrence et des éléments de différenciation
· Décrire le modèle économique envisagé
· Quels sont les partenaires identifiés ? Précisez l’état d’avancement des échanges s’il y en a
· Complétez le SWOT



	Interne
	FORCES
	FAIBLESSES

	
	· 
	· 

	Externe
	OPPORTUNITÉS
	MENACES

	
	· 
	· 



[bookmark: Signet27]LA PROPRIÉTÉ INTELLECTUELLE
 Décrire la stratégie de la Propriété Intellectuelle envisagée autour du projet :
· Comment protéger la solution par la PI ?
· Quel est l’actif de PI principale, envisagé ou existant, qui est/sera valorisé par l’entreprise ?
· Quel est l’état de la protection de cette PI ?


Pour les doctorants, dans le cas de l’idée, est-ce que la rédaction d’une déclaration d’invention est envisagée ?
[bookmark: Signet30]
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LA DEMANDE FINANCIÈRE
Expliquer en quoi le financement Project Factory contribue à la réalisation des principales étapes et à l’atteinte des résultats ou livrables identifiés dans le rétroplanning du projet :


Présenter et justifier les principales dépenses figurant dans le prévisionnel financier, en précisant leur utilité pour la réalisation du projet et le résultat attendu :

Pièces obligatoires à joindre : Le prévisionnel financier et le rétroplanning du projet doivent être complétés à partir des modèles Project Factory. Le rétroplanning doit couvrir les 12 mois du programme et faire apparaître toutes les étapes structurantes du projet, y compris celles qui ne nécessitent pas de financement.
[bookmark: Signet49] Autres demandes financières : 
· [bookmark: Signet43][bookmark: Signet44][bookmark: Signet45][bookmark: Signet46]Avez-vous déjà obtenu un financement ou avez-vous d’autres demandes en cours ?
· Si oui, précisez l’organisme, les dates, la durée, le montant, l’intitulé du concours, le titre etc.



GÉNÉRALITÉS
 Autres programmes d’accompagnement : 
Bénéficiez-vous actuellement ou avez-vous bénéficié d’un autre programme d’accompagnement, d’incubation, d’accélération ou de financement pour ce projet ?
Si oui, précisez la structure ou le dispositif, la période concernée et la nature de l’accompagnement ou du soutien obtenu.



 Lister les principaux besoins en coaching :
La formation à la posture entrepreneuriale est une composante centrale de Project Factory. Au-delà des besoins directement liés à l’avancement du projet, précisez les compétences ou méthodes entrepreneuriales que vous souhaitez développer pendant le programme (confrontation au terrain, prise de décision, priorisation, pilotage, communication, mobilisation de ressources, pitch etc.).


Pourquoi souhaitez-vous rejoindre Project Factory et quelles compétences entrepreneuriales souhaitez-vous particulièrement développer grâce à cet accompagnement ?


	A SAVOIR - Le rôle du porteur de projet

En intégrant Project Factory, le porteur reste pleinement responsable du pilotage et de la mise en œuvre opérationnelle de son projet. Il organise les démarches nécessaires à son avancement (prestataires, devis, mises en concurrence, recrutement éventuel de stagiaires, partenaires) et anticipe les demandes de dépenses, dans le respect des procédures de l’Université. 

Project Factory apporte un financement et un coaching, et assure les validations administratives et financières qui lui incombent, sans se substituer au porteur. Celui-ci prépare les points de suivi, actualise ses documents de pilotage et signale les difficultés susceptibles d’affecter les objectifs, le budget ou le calendrier.




[bookmark: Signet71] Comment imaginez-vous votre projet dans un an ? Dans trois ans ?
[bookmark: Signet72]
[bookmark: Signet74] Indiquez le site internet du projet s’il existe :

[bookmark: Signet75] Si vous avez des remarques complémentaires, indiquez les ici :
[bookmark: Signet76]
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